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Die AGRAVIS Technik Center GmbH bündelt Smart Farming & Digital und Gebraucht,- sowie Mietmaschinenlösungen. Die AGRAVIS
Techniken stehen für erstklassigen Service im Bereich Landtechnik - von der Wartung und Reparatur über die Ersatzteillieferung bis
hin zum Neu- oder Gebrauchtmaschinenkauf. Mit unserem umfangreichen Beratungsangebot sind wir der Full-Service-Dienstleister
für die Landwirtschaft. Verstärke unser Team zum nächstmöglichen Zeitpunkt in den Bundesländern Brandenburg, Sachsen-Anhalt
und Sachsen als Produktspezialist:in Feldrobotik (m/w/d).

Auch die Zufriedenheit unseres Teams ist uns sehr wichtig! Deswegen bieten wir eine Vielzahl von Benefits an. Ob Jobrad, Hansefit,
ein Gesundheitsmanagement, Corporate Benefits - hier ist für jeden etwas dabei. Und natürlich ein angenehmes Arbeitsumfeld, mit
vielen netten Kolleginnen und Kollegen, Kaffee und Kaltgetränken.

Entscheide Dich für eine Karriere bei einem der größten Landtechnikhändler und werde Teil des Teams. 
Wir freuen uns auf Dich!

DEINE AUFGABEN
Vertrieb und Service (direkt/indirekt) der AGRAVIS Robotik-Produkte
Organisation und Durchführung von Maschinenvorführungen & Schulungsveranstaltungen
Ansprechpartner für unsere Kund:innen
Ansprechpartner und Unterstützung von Mitarbeitenden
Markenbotschafter der AGRAVIS Robotik
Vermittlung der Unternehmenswerte der AGRAVIS, insbesondere der AGRAVIS Robotik
Sicherstellung einer hohen Lehrqualität und herausragender Kundenzufriedenheit
Begeisterung unserer Kund:innen für unser Unternehmen, unsere Marken und unsere Produkte

PRODUKTSPEZIALIST:IN
FELDROBOTIK (M/W/D)

JETZT BEWERBEN!

MITTEL-/OSTDEUTSCHLAND

AGRAVIS Technik Center GmbH
Ansprechpartner Paul Bühnemann

Schick uns Deine Bewerbung 
einfach an

Paul.Buehnemann@agravis.de
 oder ruf kurz durch unter 

+49 1737569357

DAS BRINGST DU MIT
Studium der Agrarwissenschaft, landwirtschaftliche Ausbildung oder
vergleichbare Ausbildung
Mehrjährige Tätigkeit in der Landwirtschaft und Erfahrung im Umgang
mit entsprechenden Maschinen
Interesse an Smart Farming und digitalen Themen
Reisebereitschaft in der Saison
Selbstständiges Arbeiten und Hands-on Mentalität
Hohe Kunden- und Vertriebsorientierung
Sicheres, gepflegtes Auftreten, Kontaktfreudigkeit und gute
Kommunikationsfähigkeiten
Lösungsorientiertes und verantwortungsbewusstes Handeln bei hoher
Teamorientierung
Führerscheine BE & T
Sicherer Umgang mit gängigen Microsoft-Office-Anwendungen und
Sozialen Medien

Du hast Fragen? Sprich uns gerne an!


